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Wasser macht Freude, wir sorgen dafür

Konzentration der Kräfte – 
Produktion und Abläufe werden an künftigem
Standort optimiert

Häny – Pumpen und Systeme

Die Firma Häny gilt als
kompetenter Systemanbie-
ter von fortschrittlichen, in-
novativen und vor allem si-
cheren Pumplösungen. Die
Leistungen umfassen den
gesamten «Wasserkreis-

lauf» – vom Trinkwasser bis
zur Abwasserentsorgung.
Was hat die Oskar Rüegg
AG mit der Firma Häny zu
tun?

Blenden wir kurz zurück.
Die Geschichte der Oskar
Rüegg begann 1891 mit ei-
ner Werkstatt in Feldbach.
1938 erfolgte der Umzug
nach Pfäffikon und 1956 die
Übernahme durch Oskar
Egon Rüegg. 1971 mutierte
das Unternehmen zur Akti-
engesellschaft. Damals er-
zielte man den Umsatz
hauptsächlich im Textil-
maschinenmarkt. Dies än-
derte sich jedoch bald. Neue
Produkte und Technologien
ergänzten das Angebot.
Der Export – der heute ei-
nen Anteil von mehr als 80

Sabina Häny 
ist Vizepräsidentin des 
Verwaltungsrates der 
Häny AG

Das Meilemer Familienunternehmen Häny AG und ihre «Schwester», die Oskar Rüegg AG,
Pfäffikon SZ, sind auf Erfolgskurs und platzen aus allen Nähten. Der Schritt zum neuen ge-
meinsamen Standort ist die Folge logischer Konsequenz, ergeben sich doch so Synergien im
Verwaltungsbereich. Die Planung für den neuen Firmensitz beider Firmen in Jona SG, läuft
auf Hochtouren. Bereits in diesem Jahr soll der Umzug stattfinden.

Prozent ausmacht – wurde
forciert. Aus dieser Zeitepo-
che stammt auch die Ver-
bindung zur Familie Häny.
Nach dem Tod von Oskar
Egon Rüegg gingen die Ak-
tien im Erbgang an die die in
Rapperswil ansässige Unter-
nehmerfamilie Häny. Heute
erzielt das Unternehmen
mit Metallformteilen und
Baugruppen, hauptsächlich
für die Automobil- und Elek-
troindustrie, seinen Um-
satz. Die Firma Oskar Rüegg
AG wird auch am neuen
Standort seine Selbständig-
keit beibehalten. Da die bei-
den Firmen wachsen wol-
len, ist ein gemeinsamer
Standort mit Ausbaukapa-
zität sinnvoll. Die Synergien
im verwaltungstechnischen
Bereich sind offensichtlich.

Worin besteht denn das
Wachstum von Häny? 

Die starke Stellung im
Schweizer Markt konnte
dank enger Zusammenar-
beit mit dem Familienunter-
nehmen Hidrostal AG,
Neunkirch und der Über-
nahme der Generalvertre-
tung der Firma Netzsch
Mohnopumpen AG für die
Schweiz und das Fürsten-
tum Liechtenstein erfolg-
reich weiter ausgebaut wer-
den. Häny gehört zudem zu
den weltweit führenden
Herstellern von Zement In-
jektionssystemen.

Werden alle Systeme bei
Häny produziert?

Mit der Ausrichtung auf die

Im Gespräch mit Sabina Häny

Pumpwerk Thal
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Kernkompetenzen Bera-
tung und Planung geht ein-
her, dass Häny nicht mehr
jede verwendete Pumpe
selbst herstellt. Um einen
optimalen Kundennutzen
zu erreichen, werden die
spezialisierten Eigenent-
wicklungen mit den geeig-
netsten Produkten  ergänzt.

In welchen Bereichen ist Häny
der kompetente Partner?

Auf Grund der unterschied-
lichen Bedürfnisse der Kun-
den  und   Ansprechpartner 
– von privaten Bauherren
über Architekten, Ingeni-
eure, Planer, Sanitärinstalla-
teure bis zur kommunalen
Verwaltung – ist das Unter-
nehmen in vier Bereiche ge-
gliedert: 

Haustechnik, 
Kommunal & Industrie,
Misch- & Injektionstechnik
sowie Service.

Wie garantiert Häny allen 
Kunden grösstmöglichen
Nutzen?

In zweierlei Hinsicht: Einer-
seits durch sichere und zu-
verlässige Systeme, die
nachhaltig funktionieren.
Anderseits durch ein  flä-
cheneckendes Servicenetz.
365 Tage, rund um die Uhr,

können Häny-Kunden auf
einen kompetenten Partner
zählen, der ihnen bei Pro-
blemfällen jederzeit zur
Seite steht.

Was bedeutet der Standort-
wechsel für das Unterneh-
men?

Wir sind gewiss, dass dank
dem Standortwechsel unse-
ren Innovationsplänen Flü-
gel wachsen und dass sich
unsere Mitarbeitenden bei
wesentlich  besseren   räum-

Häny AG
Pumpen und Systeme
Bergstrasse 103
CH-8706 Meilen
Tel. 044 925 41 11
Fax 044 923 38 44
www.haeny.com

Druckerhöhungsanlage mit Hydrovar-Antrieb

Springbrunnen Whirlpool im Suvretta House, St. Moritz     

Injektionssysteme im Einsatz, Kalifornien
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lichen Bedingungen kreativ
entfalten werden. 

Wie lautet Ihr Credo?

«Kundenerwartungen nicht
nur erfüllen, sondern über-
treffen – und somit die Kun-
den begeistern.»
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